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プレゼンター
プレゼンテーションのノート
これから、女子大学生視点による販売促進についてのプレゼンを始めます。



女子大学生を 
ターゲットに絞った 
販売促進プラン 

プレゼンター
プレゼンテーションのノート
私たちはまず初めに、近年の若者の飲酒状況について考えてみました。大学生になり、成人するとサークルやゼミ等の飲み会に誘われることも多くなり、お酒を飲む機会が増えると思います。しかし、20歳になりたての人の中には、飲み慣れていないお酒が苦手な人も多いと考えられます。そこで、お酒を飲み慣れていない人、特に20歳になりたての女子大学生にターゲットを絞って販売促進のプランを考えていきたいと思います。



そもそも・・・・ 

  
 

私たちにとって
の飲み会 

×お酒を飲むこと 

プレゼンター
プレゼンテーションのノート
私たち女子大学生にとっての「飲み会」とは、そもそもどういった存在なのかということを考えてみました。飲み会はお酒を飲むというのが本来の目的であるはずですが、飲むことよりも会って話をすることへの楽しみの方が大きいということが、最近の女子の傾向であり現状であると考えました。



私たちにとって
の飲み会 

消費拡大 

プレゼンター
プレゼンテーションのノート
これを現状とすると、お酒を楽しむこと、会って話をすることの両方を満たすことが理想であり消費拡大につながると考えました。



そんな女子大学生に向けて 
課題① 
お酒の楽しみ方を知ってもらう 
 

課題② 
気軽にお酒を飲み、くつろげる空間を提供 
 
 
 
 消費拡大 

夜カフェ 

プレゼンター
プレゼンテーションのノート
そんな女子大生に向けて、お酒の楽しみ方を知ってもらうこと、気軽にお酒を飲みくつろげる空間を提供することを課題にし、販売促進の提案を進めたいと思います。



～課題①～ 
（お酒の楽しみ方を知ってもらう） 

プレゼンター
プレゼンテーションのノート
現在、KIRINビールが自宅でのカクテル飲用機会を広げるため、カクテルのレシピをウェブ上で提供している「シンプリーカクテル」というサービスがあるのですが、そのシンプリーカクテルを「お酒の楽しみ方を知ってもらう」方法として、有効活用しようと考えました。まず、シンプリーカクテルがどういったサービスなのかを説明したいと思います。シンプリーカクテルのページを開くと、このようにお酒、割り材、カクテル名でレシピをセレクトできるようになっています。試しに割り材を選択しますと・・・



プレゼンター
プレゼンテーションのノート
このようにお酒を割る用のドリンクが表示され、次にドリンクを選ぶと・・・



プレゼンター
プレゼンテーションのノート
その割り材を使ったカクテルが表示されます。試しにファジーネーブルを選択します。すると・・・



プレゼンター
プレゼンテーションのノート
このようにそのカクテルのお酒と割り材の比率などのレシピが表示されるようになっています。



Simply cocktailsを参考にして・・・ 

     
 

   
 

飲み放題のドリンク（お酒）を 
 自分で作ってもらう形式に！ 

＝ドリンクバースタイル 

プレゼンター
プレゼンテーションのノート
このシンプリーカクテルを参考にして、飲み放題のドリンクを自分で作ってもらうという形式、つまりドリンクバーにすることでお酒を作る楽しさを知ってもらえば、お酒を楽しむことにつながると考えました。



ドリンクバーにタブレットを設置 
 

タブレットを使いSimply cocktailsの 
レシピを検索、表示 

 
   自由にお酒を作ってもらう！ 

 

プレゼンター
プレゼンテーションのノート
お酒の提供方法としては、まずドリンクバーにタブレットを設置し、そのタブレットを使いシンプリーカクテルのレシピを検索します。そのレシピを参考にしてもらい、お客様に自由にお酒を作ってもらいます。組み合わせの種類や組み合わせる量を、自分で調節することができるので新しい発見を楽しんでもらえるのに加え、お酒が弱い人もお酒の量を自分で調節できるため、安心して飲むことができます。また、多くの種類のお酒を少しずつ味わいたいという女子的な願望にも対応でき、店員に気兼ねすることなく自分の好きなタイミングでお酒を作ることができるという点もドリンクバーシステムの魅力的であるといえます。



Simply cocktailsに＋α 
美容・健康に効果が期待できる割り材やカクテルを 
充実させて、健康的なレシピの提供を増やす。 

 
例）割り材として野菜ジュースなどの栄養価が 
高いものを利用したカクテルのレシピを提案！ 

 

健康に気遣っている人もお酒を楽しめる 

プレゼンター
プレゼンテーションのノート
さらにシンプリーカクテルに＋αして、美容・健康に効果が期待できる割り材やカクテルを充実させて、健康的なレシピの提供を増やします。例えば、割り材として野菜ジュースなどの栄養価が高いものを利用したカクテルのレシピを提案すれば、健康に気遣っている人にもお酒を楽しんでもらえると思います。



～課題②～ 
（気軽にお酒を飲み、ゆったりとくつろげる空間を提供） 

プレゼンター
プレゼンテーションのノート
次に、気軽にお酒を飲み、ゆったりとくつろげる空間を提供するために「夜カフェ」の要素を店内の設計や雰囲気に取り入れ、居酒屋やバーに比べて女子大生でも入りやすいカフェのような空間を提案したいと思います。



カウンターでオーダー 

プレゼンター
プレゼンテーションのノート
注文の流れは、まず、カフェのようにカウンターでオーダーをしてもらい、そのオーダーの際にドリンクバーの飲み放題コースにするか、単品での注文にするかを選択してもらいます。



席の選択 
単
品
席 

ド
リ
ン
ク
バ
ー 

プレゼンター
プレゼンテーションのノート
そして、単品で注文されたお客様には「単品席」に、ドリンクバーを頼まれたお客様はドリンクバーに近い席に座っていただき、空間を分けることで、単品注文のお客様には落ち着いた空間を提供、ドリンクバーの方にはドリンクを作りに行きやすい環境にしながらも、ゆったりとくつろげる空間作りをしたいと思います。



プレゼンター
プレゼンテーションのノート
写真のイメージ図では、手前側をドリンクバー席に、奥のほうを単品席にしています。



～夜カフェポイント～ 

居酒屋でよくある大きなサイズのグラスではな
く、ティーカップのような可愛く、サイズの小さ
いコップで提供する！！ 

プレゼンター
プレゼンテーションのノート
また、居酒屋でよくある大きなサイズのグラスではなく、ティーカップのような可愛く、サイズの小さいコップで提供することで夜カフェポイントをさらに加えたいと思います。



まとめ 
お酒の楽しみ方を知ってもらう 気軽にお酒を飲み、くつろげる空間を提供 

Simply cocktail  × ドリンクバー 

ティーカップ 

夜カフェ 



ご清聴ありがとうございました。 

プレゼンター
プレゼンテーションのノート
販売促進のプランとして「お酒の楽しみ方を知ってもらうこと」「気軽にお酒を飲みくつろげる空間を提供すること」の二つを軸に考えてきました。シンプリーカクテルを参考にし、飲み放題をドリンクバー形式にすることでお酒の楽しみ方を知ってもらい、また、夜カフェの要素を散りばめることで、気軽にお酒を飲みくつろげる空間を提供することで販売促進が期待できると思います。
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